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ご参加ありがとう 
ございます！
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実績や商品がない状態から 
情報発信で成果を出す 
最も再現性の高い方法



今回の方法を 
実践するとどうなるの？



１：実績０から情報発信をして成果を出す方法 
２：商品がなくてもマネタイズする方法 
３：自分の商品を作る方法 
４：勝ち確定状態で商品リリースする方法 
５：長期的に情報発信で稼ぎ続ける方法

今回のセミナーで得られる未来



みんなで楽しみながら！ 

これからあなたがどう進んでいけばいい
のか？を一緒に作っていきましょう😊



０からスタートする人に 
多いお悩みTOP5 
同じ悩みだと感じた場合は 
手を上げて教えてください！



お悩みその１ 

実績がない or 弱い



お悩みその２ 

自信がない 
自分よりすごい人がいる



お悩みその３ 

商品を持ってない



お悩みその４ 

何を発信していいか 
わからない



お悩みその５ 

結果が出ないかも… 
と不安



大丈夫。 
全て解決できます！



・前のめりで積極的 
・常に自分に置き換える 
・「できない」と考えない 
・できた先の未来を想像 
・自信がなくても上記を守る

この場を最高の時間にするために



今後のビジネスを 
変える大きな 
キッカケになります

これらを意識して
僕についてきてもらえれば…



では改めまして…



・辻ともあき 
・魔法のファン集客 
　コンサルタント 
・1985年生まれ 
・大阪出身 / 大阪在住

プロフィール



・１商品3000万円以上を安定
して自動で売り上げる 
・コンテンツ販売専門サイト 
にて全部門総合売上１位 
・他社と業務提携し、商品を１
億円以上売り上げる

プロフィール



マイスピー活用事例コンテスト 
✅第２回コンテスト優良賞 
✅第３回コンテスト優勝 

※マイスピー：日本最大手のメルマガ配信システム

プロフィール



実績者の紹介



Twitterのプロフィール 
添削業で月商５万円 
▼ 
収益モデルを徹底改善して 
月商230万円達成！

ジュンさん
（Twitterブランディング専門家）



ジュンさん
（Twitterブランディング専門家）

辻さんのおかげで理想の 
ライフスタイルが叶いました！



何から始めていいか 
さっぱり分からない… 
▼ 
情報発信の仕組み 
稼働初月で89万円達成！

よっしーさん
（欧米輸入物販コンサルタント）



よっしーさん
（欧米輸入物販コンサルタント）

辻さんはクライアントの 
良いところを伸ばしながら 
成功させてくれる！



商品の成約率が 
低くて疲弊する…。 
▼ 
魔法のファン集客で成約率 
大幅UP＆2ヶ月目で月商
126万円達成！

メイコさん
（お家ビジネス専門家）



メイコさん
（お家ビジネス専門家）

良いお客様だけに囲まれる 
ストレスフリーなビジネスを 
実現できました！
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実績や商品がない状態から 
情報発信で成果を出す 
最も再現性の高い方法



情報発信の 
基本ルール

通常の情報発信



先生ポジションで 
発信をする

通常の情報発信



・ペルソナ 
・コンセプト 
・ストーリー

通常の情報発信



・フリーサンプル 
・ステップメール 
・ステップLINE 
・LP

通常の情報発信



一旦、 
全部必要なし



その代わりに…



弱者にしか出来ない 
情報発信を行う



発信分野に注力 
× 

その様子を発信

弱者の戦略



１：発信する 
２：ファン化する 
３：マネタイズする

全体の進み方



ルーキー

キーワード



ルーキー： 
新人、初心者

キーワード



１：ルーキーとして発信する 
２：ルーキーとしてファン化する 
３：ルーキーとしてマネタイズする

全体の進み方



【１】 
ルーキーとして 
発信する 

（ブログやSNSで発信する）



あえて先生ポジション 
は狙わない。 

これから成長する 
プレイヤーとして発信

ポイント



前向きな 
ルーキーを 
演じる

ポイント



ルーキーと先生に 
求められるものは違う

ポイント



・専門性 
・実績、教えられる 
・現状への憧れ 
・遠い目標

先生



・成長 
・勇気、パワー 
・過程への憧れ 
・目の前の目標

ルーキー



駆け出しアイドルが 
どんどん人気になって 
駆け上がるイメージ

ポイント



辻は何もない 
状態の時から 
情報発信をしていた

実例



「ブログで実績作って 
　それをもとに発信 
　しよう…。」 
という発想すら無し

実例



「どうやら 
　メルマガが 
　良いらしいぞ」

実例



「メルマガ読者を集め
るには、まずブログに
アクセスを集める必要
があるらしい🤔」

実例





「情報発信で稼ぐには
実績やスキルが必要ら
しい」

実例



「発信する過程で 
それらを身につけてい
こう！」

実例



何を発信 
していたか？



・実践記 
・学んだこと 
・出来る様になったこと 
・結果報告 
・今後の目標 
・レビュー etc

発信していたこと



先生ではないので 
格好悪いところや 
失敗も見せてOK

発信していたこと



・失敗したこと 
・間違ったこと 
・悩んでいること 
・病んだこと（笑）

発信していたこと



ルーキースタイルで 
ファン化する最強の方法



PDCAを 
実況中継する



・実践記 
・学んだこと 
・出来る様になったこと 
・結果報告 
・今後の目標 
・レビュー etc

発信していたこと



・失敗したこと 
・間違ったこと 
・悩んでいること 
・病んだこと（笑）

発信していたこと



つまずいても 
乗り越える姿が 

ファンを惹きつける



まずやること



ブログ・SNSなど 
なんでも良いので 
自分の媒体を持つ

まずやること



【２】 
ルーキーとして 
ファン化する 
（メルマガやLINEで発信する）



より強いファン化 
今後の情報発信のため 
メルマガ（LINE）を始め
る

ルーキーとしてファン化する



- より直接的 
- よりクローズド 
- 繰り返しアプローチ 
👇 
相手の頭の中のあなたの 
存在を大きくしやすい

ルーキーとしてファン化する



ファン化するには 
何が必要か？

ルーキーとしてファン化する



機能的価値 
と 
感情的価値

ルーキーとしてファン化する



感情的価値

ルーキーとしてファン化する



何を発信 
していたか？



・１と一緒 
・より突っ込んだ話

発信していたこと



・実践記 
・学んだこと 
・出来る様になったこと 
・結果報告 
・今後の目標 
・レビュー etc

発信していたこと



・失敗したこと 
・間違ったこと 
・悩んでいること 
・病んだこと（笑）

発信していたこと



・メールへの回答 
（共感や相談が来やすい） 
・他の読者にも振る

発信していたこと



ラジオ 
・自分：パーソナリティ 
・読者：リスナー

発信していたこと



最初は仲間で 
登録しあって 
メール送り合う 
のも楽しい

発信していたこと



・ステップメール 
・ライティングスキル 
・価値提供とは？ 
👉不要

深く考えなくていい事



・成長 
・勇気、パワー 
・過程への憧れ 
・目の前の目標

なぜならルーキーに
求められるのは…



・不器用でもいい 
・不器用な方がいい 
・今頑張って成長して 
　いく自分を見せる

なぜならルーキーに
求められるのは…



リアルタイムのショーは 
読者にとって最高の 
エンターテイメント

なぜならルーキーに
求められるのは…



感情的価値を 
極めて強く刺激できる

なぜならルーキーに
求められるのは…



主人公に 
なったつもりで！

なぜならルーキーに
求められるのは…



SNSで発信をして 
メルマガやLINEへ 
誘導するのも良い

今だったら



（字数制限などにより） 
より自然な 
棲み分けが可能

今だったら



【３】 
ルーキーとして 
マネタイズする



マネタイズ 
最初の第一歩



まだ商品が無い

マネタイズ最大の悩み



他の人の 
有料コンテンツを売る 

（アフィリエイト）

マネタイズ最大の悩み



他人の販売している 
コンテンツは 
アフィリエイトできる

発信していたこと



・インフォトップ 
・ブレイン 
・独自ASP

どこでアフィリエイトできる？



報酬率高め 
（３０～５０％以上）

どこでアフィリエイトできる？

















基本の売り方



ルーキースタイルで 
ファン化する最強の方法



PDCAを 
実況中継する



アフィリする 
コンテンツの内容を、 
実践＆実況中継する

基本の売り方



１：気になるコンテンツを買う 
２：実践の様子を発信する 
３：結果を出した事を 
見せると売れる

具体的には？



「何かしらの結果」は 
小さいものでもOK

具体的には？



【コンテンツ】 
アクセスアップ10倍 

👇 
アクセスが先週より 
何％アップした

具体的には？



【コンテンツ】 
フォロワー1万人になれる 

👇 
（これまでと比べて） 
フォロワーが何人増えた

具体的には？



【例１】 
何かコンテンツを買ってみた 
↓ 
実践してみた 
↓ 
何かしらの結果が出た 
↓ 
このコンテンツおすすめですよ 
（アフィリエイト成約）

発信していたこと



【例２】 
最近の課題・問題 
↓ 
解決につながりそうなコンテンツを買ってみた 
↓ 
実践してみた 
↓ 
何かしらの結果が出た 
↓ 
このコンテンツおすすめですよ 
（アフィリエイト成約）

発信していたこと



ありがちな 
考え方



👉１：気になるコンテンツを買う 
２：実践の様子を発信する 
３：結果を出すと売れる

ここで躊躇しがち



自分の商品が無いから 
他人の商品を仕入れる

正しい考え方



商売では当然なのに 
それが無形商品になると 
忘れがちになってしまう

正しい考え方



一度仕入れれば 
販売終了まで 
無限に売れる🤩

正しい考え方



さらに 
売れる方法



自分から買う 
理由を創り出す

さらに売れる方法



特典をつける

さらに売れる方法



自分経由で 
購入された場合に 

購入者にプレゼントする 
あなたオリジナルのコンテンツ

さらに売れる方法



あるとその商品の 
価値がもっと上がるもの

特典って？



ちょっとしたものでOK 

ポイント



・動画や音声コンテンツ 
（10～20分くらい） 

・PDFファイル 
（20~30ページくらい） 

・メールや 
　zoomサポート 
（1回30分など）

具体的には何を？



アフィリする商品自体に
価値があるから。 

もとある価値に 
プラスαするだけ。

なぜちょっとしたものでOKなのか？



例えば 
どんな内容？



不足・弱点を補う系

例えばどんな内容？



【コンテンツ】 
アクセスアップについて 

内容はいいが、 
すでにブログやってる前提の内容

例えばどんな内容？



【特典】 
ブログ持ってない人でも 
見てる通りにやるだけで 

30分でできるワードプレスの 
作り方解説動画

例えばどんな内容？



危険回避系

例えばどんな内容？



【コンテンツ】 
アクセスアップについて 

結果は出たがコンテンツ内の 
ある部分でつまずいた時期があった

例えばどんな内容？



【特典】 
このコンテンツで 

初心者が失敗しがちなポイントと 
それをあらかじめ予防する方法

例えばどんな内容？



テンプレート系

例えばどんな内容？



【コンテンツ】 
外注化について 

結果は出たが今は自分の 
作った応募文の方が 
良い人が集まりやすい

例えばどんな内容？



【特典】 
コピペで使ってOK 

コンテンツの効果を3倍に引き上げる 
外注募集文テンプレート

例えばどんな内容？



データ系

例えばどんな内容？



【コンテンツ】 
SNS集客 

結果を出すまでに 
かなりPDCAを回した

例えばどんな内容？



【特典】 
スタートから成果が出るまでに 
やった事とそれによる変化を 
数字でまとめたデータ

例えばどんな内容？



サポート系

例えばどんな内容？



【コンテンツ】 
なんでも 

良い商品だが、 
初心者は1人でやるのは 
不安かもしれない

例えばどんな内容？



【特典】 
挫折する事なく 

一直線に進めるようになる 
マンツーマンzoomコンサル30分

例えばどんな内容？



動画や音声コンテンツ 
（10～20分くらい） 

PDFファイル 
（20~30ページくらい） 

メールや 
zoomサポート 
（1回30分など）

具体的には何を？



ポイント



ワーク



次の商品に 
どんな特典をつける？





全13章は大変そう 
👇 

特に重要な部分を 
10分にまとめた動画 

（まずは10分これ見るだけでスタートできますよ）

例えばどんな内容？





どれをどんな場面で 
使っていいか分からないかも 

👇 
実際に19個全部やってみた 

使った場面とそれぞれの反応率の違い 
（あなたの代わりに先に全部やっときましたよ）

例えばどんな内容？



さらにさらに 
売れる方法



人が最も 
アクションしやすい 
タイミングは？

発信していたこと



締め切り直前

発信していたこと



販売終了直前

発信していたこと



人の商品なので 
販売終了させるのは 
無理

発信していたこと



…ではない。

発信していたこと



特典の配布を 
終了させる

発信していたこと



１：結果を出して 
　　アフィリする 
２：しばらく 
　　それを続ける 
３：売上鈍化したら 
　　配布終了する

理想の販売の流れ



ルーキーから 
先生へ



１：ルーキーとして発信する 
２：ルーキーとしてファン化する 
３：ルーキーとしてマネタイズする

全体の進み方



１：ルーキーとしてPDCAを 
回転させて前に進む姿を見せる 

２：その過程で買って学んだ 
コンテンツを、メルマガ内で 

アフィリエイトする

全体の進み方





ルーキーから 
先生へ



アフィリエイトから 
自分の商品へ

全体の進み方



すでに 
商品はある

全体の進み方



ポイント

😌



もはや特典が 
メインと思われている

全体の進み方



特典自体を 
商品として販売する

全体の進み方



１：そのまま販売 
２：肉付けして販売

特典を自分の商品として販売する



・単体でも意味が 
　通じるように 
・操作説明 
・より詳しく

２の場合



【特典】 
SNSを使って 

メルマガ読者を集める方法 
（元コンテンツはいろんな読者の 
集め方について解説していたもの）

１の場合



メルマガ内で告知 

最初3000円、 
最終5000円で販売

２の場合



80万円の売り上げ

２の場合



【特典】 
広告を使ってアクセスを集める方法 
（元コンテンツは無料でのアクセスアップについて） 

👇 
適した案件の探し方 

簡易LPの作り方 などを追加

２の場合



1万円ほどで販売 
先行で100万円弱

２の場合



先行で買った人は 
アフィリが 
出来る様に特別扱い

２の場合



翌月リリース 
2万円ほどで販売 
👇 
インフォトップで 
売り上げ総合１位

２の場合



全ては他人のコンテンツを買って実践し、 
その内容に簡単な特典をつけたことが 

スタート。

全体の進み方



ここまで来ると、 
ブログでも情報発信でも 

一定の成果が上がっているはず

ポジションの移行



逆にルーキーで 
い続けるのが 
不自然になってくる

ポジションの移行



ルーキーから 
先生へ

無理なくステップアップしよう！



よくある 
質問



【Q】 
目ぼしい商品が 
見つからない時は？

よくある質問



【A】 
岡田さんの 
コンテンツで 
同じ事をやる

よくある質問



【Q】 
メルマガやLINE 
は必須？

よくある質問



【A】 
無くても売れる。 
しかし先生ポジで 
結局必須になる。

よくある質問



【Q】 
メルマガ読者を 
集める自信がない

よくある質問



【A】 
メルぞう 
と言うサイトを使う

よくある質問



応用編



【１】 
すでに自分の 
商品を持ってる場合、

応用編



【１】 
一部切り分けて 
アフィリ特典 
として使う

応用編



【２】 
アフィリ購入者を 
フロントエンド購入者 
として捉える

応用編



【２】 
自分の商品や 
説明会などを 
オファー

応用編



ありがとう 
ございました！


